
АВТОМАТИЗАЦИЯ
ЦЕНООБРАЗОВАНИЯ
Проект розничных сетей

«Амбар» и SPAR Дальний Восток



Цели проекта:

Управление 

ценовым восприятием

Получить инструмент контроля 

ценового позиционирования 
сети

Управление KVI

Автоматизировать выявление 

товаров KVI и корректировку 
цен по конкурентам

Управление Back 

Basket

Ценообразование Back Basket

с помощью искусственного 

интеллекта: постоянно, 
эффективно, быстро

Прозрачное 

ценообразование

Перейти от «интуитивного» 

управления ценами к управлению 
на основе данных

Управление стратегией 

ценообразования

Возможность устанавливать

и менять стратегию 

ценообразования при 

изменении рынка: увеличить 
РТО, трафик или маржу



Наша система базируется 
на двух программных решениях:

Cenix
для мониторингов 
и авторазпознования ценников

ImPrice
для автоматизации 
ценообразования 

Цены
конкурентов

Списки
товаров KVI



Система ImPrice: Технологичная 

платформа

Все обмены данными (цены 

конкурентов, закупочные, продажи, 

переоценки и т.д.) проходят 

автоматически, без «экселек»
и человеческого фактора

ИИ-управление 

ценообразованием

Управление ценообразованием

и стратегией автоматизировано. 

Для 90 % ассортимента цены 

устанавливают алгоритмы 
искусственного интеллекта

Списки KVI

Списки составляются автоматически 

на основе качественных алгоритмов 
вычисления



Система Cenix:

Сотрудник магазина мониторит 

цены конкурента через 

приложение Cenix, которое 

автоматически распознает 
ценники

Списки KVI формируются в системе 

ImPrice и выгружаются заданиями
на мониторинг для магазинов в Cenix

Результаты мониторинга сводятся

в единый документ и передаются
в систему ImPrice



Что получили:

Контроль PI

Регулярный отчет по итогам каждого 
мониторинга и переоценки на товары KVI



Что получили:

Полная прозрачность 

расчетов

В системе хранится история 

переоценок, доступна полная история 
собственных цен и цен конкурентов



Что получили:
Регулируемое 

количество переоценок

Система контролирует количество 

переоценок с учетом приоритетов, 

выгружает не более 300 ценников
в день для магазина по расписанию



Что получили:

Категорийные менеджеры 

сконцентрированы на 

управлении категорией

и контроле закупочных цен

Система показывает товары, по 

которым нужно опуститься ниже 

конкурента, но закупочная цена
не дает этого сделать



Что получили:
Кластерное 

ценообразование

Система позволяет вести кластерное 
ценообразование. У нас по городам

Ценообразование

по форматам

Можно задать правила для разных 

форматов одной сети. Например, 
выделить отдельно мини-маркеты



Итоги

-26 %
сократили финансовые 

расходы на процесс 

сбора и обработки 
данных

-66 %
сократили затраты 
времени на мониторинг

вырос уровень качества 
мониторингов

увеличили валовую 
маржу за год

+1,5 %+30 %



20% скидка

на «пилот» от ImPrice

по промокоду: Амбар

Сергей Дудник

Генеральный директор сетей 
«Амбар» и SPAR Дальний Восток

Спасибо за внимание


